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Kurzbeschreibung

Inhaltlich unveranderte Neuauflage. Seit einigen Jahren befindet sich der Beratungsmarkt in stetigem
Wandd. Die Vielzahl an Beratungsunternehmen, zunehmender K osteneinsparungsdruck, kundenspezifische
Anforderungen, aber auch beratungsintensive Entwicklungen in vielen verschiedenen Branchen fuhren zu
einem immer harter umkampften Wettbewerb dieser Dienstleistungsbranche. Die Grundlage fir dauerhaften
Unternehmenserfolg, trotz starken Wetthewerbs, bildet ein einfaches, bewahrtes und vor allem anwendbares
Konzept. Anhand von fundierten theoretischen Grundlagen und der gegebenen | st-Situation eines

mittel sténdischen Beratungsunternehmens wird in diesem Buch eine welit reichende und maf3geschneiderte
Vertriebsstrategie, hier am Beispiel der 1T, entwickelt. Ein Buch fur Wirtschaftswissenschafter und
Wirtschaftsinformatiker, Manager und Spezialisten von Beratungsunternehmen, Unternehmensberater alle
am Thema Interessierten. Uber den Autor und weitere Mitwirkende

Dipl. Wirtschaftsinformatiker, Studium der Wirtschaftsinformatik mit Schwerpunkt Business Consulting an
der FH Furtwangen. Trainee in einer unabhangigen Beratung furBau- und Immobilienfinanzierung,

M Unchen.
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