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Kurzbeschreibung
Branchenübergreifend wird in diesem praxisnahen Werk, basierend auf handelsrelevanten Marktstrategien
und Benchmarks des deutschen Einzelhandels, der Weg zu einer erfolgreichen Ladenplanung und
Ladengestaltung aufgezeigt. Das Trendthema „Multisensuales Marketing“ bietet über das Ansprechen aller
Sinne vielfältige Möglichkeiten der Kundenbindung und Differenzierung vom Wettbewerber.
Über 120 Skizzen, Grundrisse und topaktuelle Bildbeispiele aus dem Who-is-Who im Einzelhandel
beschreiben anschaulich die dafür notwendigen theoretischen Grundlagen. Checklisten helfen bei der
Umsetzung der Praxisbeispiele im eigenen Unternehmen. Entstanden ist somit ein einzigartiges Fachbuch
sowohl für den Führungsnachwuchs als auch für die Unternehmensleitung. Über den Autor und weitere
Mitwirkende
Daniel Schnödt ist seit vielen Jahren mit seiner Beratungsgesellschaft TeamScio im Handel unterwegs. Die
Agentur erarbeitet Lösungen für den Einzelhandel und deren Lieferanten von der POS-Gestaltung und
Warenpräsentation, über Store- und Shopdesign über Visual Merchandising bis hin zu ganzheitlichen
Marketingkonzepten und langfristigen Unternehmensstrategien. Mit seiner Agentur führt Schnödt
regelmäßig Store-Checks durch. Er ist HDE-Preisträger und lehrt an der Dualen Hochschule Baden-
Württemberg. Darüber hinaus ist Schnödt als Buchautor und Referent auf Fachkongressen tätig.
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